
Программа авторизации и поддержки партнеров



Являясь одним из ведущих мировых производителей систем управления качеством

электропитания компания CyberPower предоставляет возможность принять участие в

программе авторизации и поддержки партнеров CyberPower Extended Partnership

Данная программа позволяет значительно расширить потенциал и возможности

сотрудничества вашей компании с CyberPower, за счет преимуществ авторизованных

партнеров.

В бизнесе ни один шанс не теряется: если вы его загубили, его

отыщет ваш конкурент.

(Аристотель Онассис)



Преимущества авторизованных партнеров

 Оперативные консультации по продуктам, услугам и сервисам CyberPower

сотрудниками российского представительства.

 Подбор оборудования, техническое обоснование, расчет оптимальных

конфигураций оборудования под нужды заказчика.

 Общие и персональные маркетинговые программы исходя из формата

бизнеса партнера.

 Поддержка инсталляций тяжелых решений сервисным-инженером

CyberPower.

 Возможность обучения специалистов партнера.

 Специальные коммерческие условия работы при проектных поставках.

Глобальная информационно-техническая поддержка партнера 

представительством CyberPower в России:



Структура программы авторизации

 Авторизованный партнер

 Бизнес-партнер

 Премьер-партнер

Партнерская программа CyberPower Extended Partnership

предполагает 3 уровня глубины авторизации:



Авторизованный партнер

Авторизованное партнерство предполагает предоставление партнеру базовых

преимуществ и не требует выполнения минимальных ожиданий по объему продаж

и уровню квалификации персонала.

Вступительные требования:

• Заполнение регистрационной формы.

• Размещение партнерского логотипа

CyberPower на сайте партнера.

• Идентификация проектов.

Глубина поддержки партнера:

• Сертификат авторизации и пакет документов,

подтверждающих партнерские отношения с

CyberPower.

• Участие в бонусной системе CyberPower Loyalty

Program.

• Получение доступа к информационным ресурсам

• Специальные коммерческие условия работы при

проектных поставках.



Бизнес-партнер

Компании, подтвердившие данный статус, получают обширный пакет

инструментов для успешных и выгодных продаж и продвижения продуктов

CyberPower

Вступительные требования:

• Заполнение регистрационной формы.

• Размещение партнерского логотипа

CyberPower на сайте партнера.

• Идентификация проектов.

• Достижение индивидуальных таргетов по

продажам\инсталляциям оборудования

CyberPower, разработанных в диалоге с

партнером.

• Наличие в штате одного

сертифицированного специалиста по

продажам и одного сертифицированного

технического специалиста по продуктам

CyberPower.

Глубина поддержки партнера:

• Сертификат авторизации и пакет документов,

подтверждающих партнерские отношения с

CyberPower.

• Участие в бонусной системе CyberPower Loyalty

Program.

• Получение доступа к информационным ресурсам.

• Специальные коммерческие условия работы при

проектных поставках. Защита проектов партнера.

• Возможность привлекать сотрудников российского

представительства CyberPower, а также другие

ресурсы вендора, для участия в переговорах с

конечными клиентами.

• Формирование маркетингового фонда у партнера, для

продвижения продуктов CyberPower.

• Бесплатное обучение одного специалиста по

продажам.

• Возможность получения оборудования на

тестирование.

• Техническое сопровождение в режиме 5/8 (5 дней в

неделю 8 часов).



Премьер-партнер

Статус "премьер" предлагается компаниям, поставляющим комплексные решения

и решения высокой сложности. Данная категория партнеров может быть

представлена как крупными системными интеграторами, так и розничными

сетями. Эти компании имеют ресурсы, позволяющие создавать добавленную

стоимость к продуктам CyberPower. Это становится возможным благодаря

наличию в их штате квалифицированных специалистов, которые занимаются

проектированием системных решений, предоставляют консультационные услуги,

профессиональный сервис. Что касается розничных сетей, то они вносят свой

вклад путем организации и поддержки маркетинговых инициатив и рекламно-

информационной деятельности. Поскольку статус "премьер" является самым

высоким статусом авторизации, то и пакет льгот для этих партнеров является

максимальным



Премьер-партнер

Вступительные требования:

• Заполнение регистрационной формы.

• Размещение партнерского логотипа

CyberPower на сайте партнера.

• Идентификация проектов.

• Достижение индивидуальных таргетов по

продажам\инсталляциям оборудования

CyberPower, разработанных в диалоге с

партнером.

• Наличие в штате не менее двух

сертифицированных специалистов по

продажам и одного сертифицированного

технического специалиста по продуктам

CyberPower.

Глубина поддержки партнера:

• Сертификат авторизации и пакет документов,

подтверждающих партнерские отношения с

CyberPower.

• Участие в бонусной системе CyberPower Loyalty

Program.

• Получение доступа к информационным ресурсам.

• Специальные коммерческие условия работы при

проектных поставках. Защита проектов партнера.

• Возможность привлекать сотрудников российского

представительства CyberPower, а также другие

ресурсы вендора, для участия в переговорах с

конечными клиентами.

• Формирование маркетингового фонда у партнера, для

продвижения продуктов CyberPower.

• Бесплатное обучение одного специалиста по

продажам.

• Возможность получения оборудования на

тестирование.

• Приоритетное техническое сопровождение в режиме

5/8 (5 дней в неделю 8 часов).

• Техническое сопровождение процессов инсталляции

тяжелых решений сервисным инженером CyberPower

имеющим все необходимые допуски

• Участие в закрытых мероприятиях компании

CyberPower.



По всем вопросам относительно партнёрской программы CyberPower Extended

Partnership вы можете обратиться в представительство CyberPower в России.

С уважением к Вам и Вашему бизнесу

Максим Субачев

Менеджер по развитию

ИБП PR/OL-серия

CyberPower Systems Inc. Россия и СНГ

tel/fax: +7 (495) 783-94-45

mob: +7 (968) 702-07-70

E-mail: mas@cyberpowersystems.ru

Skype: subadab

http://www.cpsww.ru

mailto:mas@cyberpowersystems.ru
http://www.cpsww.ru/

